
～生産者の販売代理人として！～  

大塚 正徳さん（宇和島市） 
株式会社 TORAYA 代表 1981 年生まれ 
 
HP http://www.toraya.asia 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

   【一日のライフスタイル】 

 

 

 

 

 

 

 
 
 

 

 
【一週間のライフスタイル】 

月 火 水 木 金 土 日 

 
 
 

      

 

 

  

 

 

 

 

 

 

【経営概況】 
愛媛県産の一次産品卸売 ブリ(寒熟鰤)、マダイ(愛美寿真鯛)、マハタ、クエ、シマアジ、他 
【魚類卸売を単身起業】 

■実家の魚類養殖業手伝いからスタート 
 7 年間、東京でサラリーマンをしていましたが、2011 年に帰省して実家の養殖業を手伝ってい
たとき、食品・飲料商談展示会『FOODEX JAPAN』で新たな人脈を得、翌年 7 月に独立して、法
人を設立しました。最初は実家の養殖魚を仕入れて卸していましたが、徐々に横の繋がりができて、
今では愛媛県認定漁業士さんから仕入れたクエやマハタ、そして宇和島の市場で仕入れた天然魚も
扱っています。養殖魚の一部は地元の加工場に加工委託して、フィーレの状態でも卸しています。 
 我が社には、スキルの高い女性パートが 2 名おり、生け〆や神経抜きといった出荷前の下ごしら
えから梱包まで、丁寧かつ正確にこなしてくれており、品物の品質には自信を持って出荷しています。 

（生け〆：活魚を即殺・血抜きすること、神経抜き：脊椎の神経を取り除くこと。 
共に、魚の品質をより長時間保持するための作業） 

【これからの夢や目指すもの】 

■愛媛県産の一次産品にこだわって～ 
一貫して地元の宇和海のものにこだわっています。今後は輸出も含めて販路拡大を目指していきた

いですね。現在でも品質的には自信ありますが、生産者の思いにこたえられるよう、より多くの付加
価値がつくよう、一生懸命知恵を絞り、汗を絞り、頑張っていきたいです。 
また、今後は農産物や畜産物も扱う、地元に根差した一次産品総合卸になりたいと思っています。 

【ひとことメッセージ】 
■今一度、郷土の魅力を再発見！ 
学生時代は海外や東京で生活しましたが、結局私は地元の生活、時間の流れが好きでした。皆さん

も、もう一度、郷土に正面から向き合ってみませんか？そこには必ず都会にはない魅力があるはずで
す。やる気のある人にどんどん地元に帰ってもらって、一緒に地方景気を盛り上げたいです。 

【普段の生活について】 

■息抜きは愛犬との散歩☆ 
 基本的に丸一日の休みはなかなか取れません。週末のそれぞ
れ午後半日休みが取れる程度です。ですから休日に何かをして
リフレッシュとはいきませんので、代わりに朝・夕、愛犬(ﾗﾌﾞ
ﾗﾄﾞｰﾙ､黒､ｵｽ親子の２頭)を散歩に連れて行っています。趣味の
テニスも最近はあまりやれていないので、愛犬との散歩がいい
運動にもなっています。 
 あとは、月並みですけど仕事の後の晩酌ですかね。充実した
一日を過ごした後のビールが最高ですね。 

特に年末にかけて忙しさは増します。 
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